Najdroższy zakup na Black Friday? Ten z największym rabatem
Piekarnik przeceniony o 40 proc. może wydawać się świetną okazją. Do czasu, aż okaże się, że nie pasuje do zaplanowanej zabudowy, a jego montaż wymaga dodatkowych zmian. Wtedy oszczędność na jednym urządzeniu może oznaczać wyższy koszt całego remontu. Tymczasem według badania Boston Consulting Group tylko 54 proc. konsumentów na dziesięciu badanych rynkach ufa cenom reklamowanym podczas wyprzedaży. Co więc warto kupić podczas Black Friday, a z jakimi decyzjami lepiej poczekać?
Dlaczego promocja może podnieść koszt remontu?
Black Friday, który w 2026 roku przypada 27 listopada, to okazja do zakupu sprzętu AGD i wyposażenia wnętrz w niższych cenach. Osoby planujące remont kuchni mogą w ten sposób ograniczyć część wydatków. Jednak nie każdy przeceniony produkt oznacza rzeczywistą oszczędność.
W przeciwieństwie do wielu codziennych zakupów wyposażenie kuchni musi współgrać z konkretną przestrzenią. Znaczenie mają nie tylko wymiary, ale również rozmieszczenie instalacji, sposób montażu i wygoda użytkowania. Dlatego przed skorzystaniem z wyprzedaży warto wiedzieć, jakie rozwiązania sprawdzą się w danym wnętrzu.
AGD na Black Friday. Kiedy rabat naprawdę się opłaca?
Listopadowe obniżki mogą być dobrym momentem na zakup wcześniej wybranych modeli AGD. Jeśli ich wymiary, wymagania techniczne i sposób podłączenia zostały już potwierdzone, niższa cena pozwala ograniczyć wydatki bez ingerencji w zaplanowaną zabudowę. Podobnie jest przy wymianie starego sprzętu na nowy, o ile nie wymaga to dodatkowych prac.
Warto przyjrzeć się także ofertom na drobne AGD, oświetlenie i akcesoria kuchenne. W tym przypadku istotne jest przede wszystkim to, czy odpowiadają rzeczywistym potrzebom i czy ich zakup był wcześniej planowany.
Przy większych sprzętach warto uwzględnić również wydatki związane z eksploatacją. Dwie zmywarki w podobnej cenie mogą różnić się zużyciem wody i energii, poziomem hałasu czy warunkami serwisowania. Parametry energetyczne konkretnych modeli można zweryfikować w europejskiej bazie EPREL.
Znaczenie ma także termin dostawy. Jeśli remont dopiero się rozpoczyna, warto sprawdzić warunki przechowywania sprzętu oraz okres gwarancji, aby uniknąć sytuacji, w której urządzenie przez wiele miesięcy pozostaje nieużywane.
Najpierw zakup, później projekt? Tak zaczynają się dodatkowe koszty
Wyobraźmy sobie, że podczas wyprzedaży kupujemy lodówkę do zabudowy. Model ma dobre parametry, a cena wydaje się wyjątkowo korzystna. Dopiero podczas planowania kuchni okazuje się, że potrzebna jest inna wysokość szafki, określony system mocowania frontu lub dodatkowa przestrzeń wentylacyjna. To oznacza konieczność zmiany pierwotnych założeń.
Podobne komplikacje mogą pojawić się przy wyborze piekarnika, zmywarki czy okapu. Szczególnie ten ostatni wymaga uwzględnienia możliwości technicznych pomieszczenia i sposobu wentylacji.
Ostrożności wymagają również elementy wykonywane na wymiar. Blat zamówiony przed końcowymi pomiarami może nie pasować do rzeczywistego układu mebli. Zlewozmywak dobrany bez sprawdzenia wielkości szafki i instalacji może ograniczyć przestrzeń do przechowywania lub wymusić przeróbki.
– Przy projektowaniu kuchni kolejność decyzji ma ogromne znaczenie. Najpierw ustalamy układ funkcjonalny, potrzeby domowników i możliwości techniczne przestrzeni, a dopiero później dobieramy konkretne wyposażenie. Zakup urządzenia tylko dlatego, że jest mocno przecenione, może odwrócić ten proces. Wtedy zamiast projektować kuchnię dla człowieka, zaczynamy dostosowywać ją do wcześniej kupionego sprzętu – wyjaśnia Anna Dzierżanowska, Dyrektor Kreatywny i Brand Manager marki HALUPCZOK.
Nie oznacza to konieczności odkładania wszystkich decyzji zakupowych do zakończenia prac projektowych. Jeśli konkretny model został już uwzględniony w zatwierdzonym projekcie, można skorzystać z promocji, ograniczając ryzyko kosztownych zmian.
Rabat na produkt to nie rabat na cały remont
Według badania SW Research przeprowadzonego na zlecenie Smartney Grupa Oney w 2026 roku 40,9 proc. respondentów przekroczyło budżet podczas ostatniego większego remontu. Jednocześnie 72,5 proc. badanych planuje wydatki remontowe jedynie orientacyjnie. Przy tak dużej skali przekraczania budżetu liczy się nie wysokość pojedynczego rabatu, ale kontrola kosztów całego remontu.
Na ostateczny rachunek składają się także pomiary, przygotowanie instalacji, transport, montaż i ewentualne poprawki. Należy również pamiętać o trwałości wyposażenia. Fronty, blaty i mechanizmy meblowe powinny być dopasowane do intensywności użytkowania, sposobu pielęgnacji i obciążeń, którym będą poddawane.
– Rabat ma znaczenie dopiero wtedy, gdy wiemy, ile będzie kosztowało całe rozwiązanie. Możemy kupić sprzęt w bardzo dobrej cenie, a później wydać dodatkowe pieniądze na zmianę zabudowy lub instalacji. Dlatego przed zakupem warto zapytać nie tylko „ile oszczędzę?”, ale też „czy ten wybór nie wygeneruje kolejnych kosztów?”. W dobrze zaplanowanej kuchni cena jest jednym z kryteriów, ale nigdy jedynym – wyjaśnia Anna Dzierżanowska.
Pięć pytań, które mogą uchronić przed kosztowną pomyłką
Przed skorzystaniem z okazji warto sprawdzić kilka kwestii:
1. Czy kupiłbym ten produkt bez promocji? Jeśli wcześniej nie znajdował się na liście potrzebnego wyposażenia, warto przemyśleć decyzję.
2. Czy pasuje do mojej kuchni? Sprawdź wymiary, sposób montażu, wymagania wentylacyjne i przyłącza.
3. Czy cena rzeczywiście jest niższa? Porównaj oferty oraz najniższą cenę z 30 dni przed obniżką, którą sprzedawca powinien podać przy ogłaszaniu promocji.
4. Ile zapłacę łącznie? Uwzględnij dostawę, wniesienie, podłączenie i ewentualne prace dodatkowe.
5. Czy ten wybór nie wymusi innych zmian? Jeśli nie masz pewności, skonsultuj zakup z projektantem.
Black Friday może być dobrym momentem na zakupy do kuchni, ale tylko wtedy, gdy promocja wpisuje się w przemyślany projekt. W przeciwnym razie największą oszczędnością może okazać się rezygnacja z pozornie wyjątkowej okazji.
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